
（１）会社概要
① 経営状況

システム導入業者としてのノウハウや将来への発展性、実績件数も増加傾向にあり、増収増益
の優良企業といえるか

② 業務理念 本提案における提案理念、目的（提案骨子）が明確に記載されているか

③ 業務実績 手術部門システムの導入受託実績を十分に有しているか

（２）業務提案
（導入業務） ① システムの概要

当該システムが医療業務の安全性を確保した上で、業務を効率的に実施することについて
寄与しているか（他社のシステムと異なる点（優位、劣位））

② システム導入の進捗管理
導入業務が円滑に進むよう各工程ごとのスケジュールを管理し、逸脱した場合での対応方法は
有しているのか（具体的にどのようにリカバリーするのか）

③ 業務担当者の配置計画、業務遂行の体制 必要人員を配置し遅滞なく導入業務を遂行する体制を整えているのか

④ 業務機能要件に対する対応状況
当院が要望する業務機能要件に対し、充分に対応できているか
（別紙Ⅳ「業務機能要件回答一覧」の対応可能"〇"の数やその項目内容の重要性等）

⑤ 業務効率化への貢献
当該システムを導入することにより、どのような業務効率が見込めるか
（その裏付けとなる他院の実績を踏まえ説明すること）

（３）業務提案
（保守業務） ① 保守体制について(サポート内容)

365日24時間安定稼働する為の保守体制が整えられているか
(サポート内容の充実性）

② 障害発生の予防策、障害発生時の対応策等の妥当性
障害発生を予防するため、予めアラートで検知する仕組みや定期的な検査による対策が取れて
いるか。障害等発生時に、即座に問題点を発見し解決できる体制を整えているのか

③ 柔軟性（追加要望などに対する対応）
システム導入後の不具合対応や病院からの追加要望などに対して、柔軟に対応する意思が明確
に表れているか

（４）その他
① 経済性（コスト削減に関する取り組み） システム導入費用、維持管理費用の削減。抑制策が行われているか

② 経営面などへの貢献（自由提案） 仕様書以外の部分でも病院の経営面などに貢献できることが明確に提案されているか

③ システムの将来性・拡張性（自由提案）
今後、ユーザーニーズを反映してシステムを発展的に拡張させていくための体制、方針が示さ
れているか

（５）業務費用

① 価格点（導入費用＋7年間保守費用の総額）

価格点＝（最安提案見積額／提案見積額）×200点

※配点（200点）に無効以外の最安提案見積額の当該提案見積額に対する割合を乗じて
算出する。（有効桁数は、少数点第１位とし、少数点第２位は、四捨五入する）
※無効とは著しく逸脱した提案見積額であり、事務局にて業務遂行できないと判断したもの
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※（５）業務費用(価格点)については、事務局で評価いたします。
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【資料－１　評価基準】
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